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Création d’entreprises 
Business creation

Code cours  Course code: CRE Crédits ECTS ECTS Credits: 1 

Coordonnateurs  Lecturers 

Période  Year of study 

Semestre  Semester 

Evaluation  Assessment method(s) 

Langue d’instruction  Language of instruction 

Type de cours  Type of course 

Niveau  Level of course 

: M. Petitgenet (extérieur  guest speaker) 

: 1ère année     1st  year 
: 2ème année   2nd year  

: 2ème  semestre   2nd semester 
: 4ème semestre   4th semester 

: 1 examen   1 exam 

: Français   French 

: Electif    Elective 

: Graduate 

Cours Lectures 

T.D. Tutorials

T.P. Laboratory sessions

Projet  Project

Non encadré Homework

Horaire global Total hours

: 12h30 

: 

: 

: 

: 

: 12h30 

Ce module fait partie du parcours entreprenariat / innovation. 
Compétences attendues : Connaître le parcours du créateur d’entreprise et avoir les outils pour partir du bon pied. 
Pré-requis : aucun. 
Contenu :  

I) L’idée (1h)

1) Vérifier l’innovation
2) La protéger
3) Tester son idée

II) Le projet (1h)

1) L’équipe
2) Les conseils (juridique, expert comptable)

III) L’étude de marché (1h)

1) La faire seul ou se faire aider ?
2) Que chercher
3) Comment la réaliser

IV) Le Plan d’Affaire (3h15)

1) Par où commencer
2) Le rédactionnel
3) Le prévisionnel
4) BFR
5) Le compte de résultat
6) Plan de trésorerie
7) Plan de financement
8) Point mort

V) Le financement (3h15)
1) Le financement en fonds propres
2) Love Money
3) Business Angel
4) FIP
5) Capital Risque
6) Capital Développement/ Venture Capitalist
7) Les aides publiques et étatiques

a) Le CIR
b) Le statut de JEI / JEU

8) Oséo
9) Le partenaire bancaire

VI) Quel statut ? (1h)
VII) Formalités et coûts (0h30)
VIII) Organisation au quotidien (0h30)
IX) Management au quotidien (1h)

Bibliographie : Aucune. 
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Expected competencies: Know the career of the creator and have the tools for a good start. 
Prerequisites: None. 
Content: 

1. The idea 
- Checking the reality of innovation 
- Protecting it 
- Testing it 

2. The project 
- The team 
- Advice (legal advisor, chartered accountants) 

3. The market survey 
- Performing the market survey alone or by getting some help? 
- What to look for?  
- How to do it? 

4. The Business Plan  
- Where should I begin? 
- Drafting it 
- Budget estimates 
- WCR (working capital requirement) 
- The income statement 
- Cash-flow forecast 
- Funding plan 
- Break-even point 

5. The investment  
- Shareholder’s equity investment 
- Love Money 
- Business Angel 
- FIP (local investment)  
- Venture Capital 
- Capital expansion/ Venture Capitalist 
- Public funds and government support (R&D tax credit, gazelle companies) 
- Oséo (support fund) 
- The banking partner 

6. Which statute?  
7. Procedures and costs 
8. Daily organization  
9. Daily management 

Recommended reading: None. 
 
 

 

  


